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Die Waury Fördertechnik GmbH, mit Sitz in Cottbus, gehört seit 1990 zu den führenden Anbietern von 
Gabelstaplern und Lagertechnik in der Lausitz. Wir sind ein Rundum-Dienstleister in der Intralogistik, 
Reinigungs- und Kommunaltechnik. Wir bieten unseren Kunden innovative und individuelle 
Komplettlösungen. 
 
Für unser umfassendes Service- und Dienstleistungsangebot suchen wir Teamplayer mit Potential, die mit 
uns weiter eine erfolgreiche Unternehmensentwicklung gestalten. 
 
Zur Verstärkung unseres Vertriebsteams suchen wir ab sofort in Vollzeit: 

 

Vertriebsassistent (m/w/d)  
mit Schwerpunkt Verkaufsberatung für Gabelstapler und Kommunaltechnik 

Stammhaus Cottbus 
 
Ihre Aufgaben: Ihr Profil: 
       

 

Wir bieten Ihnen: 

 

 Ein attraktives, leistungsorientiertes Einkommen, 28 Tage Urlaub, Urlaubsvergütung, 
leistungsbezogene Umsatzbeteiligung, Dienstwagen 

 Eine langfristige berufliche Perspektive sowie ein breit gefächertes und interessantes Aufgabengebiet 
 Eine fachlich umfassende Einarbeitung und Vorbereitung auf Ihre neuen Aufgaben 
 Vielfältige Weiterbildungsangebote in Präsenz-Veranstaltungen und per E-Learning 

 

Haben wir Ihr Interesse geweckt?  

 
Dann freuen wir uns auf Ihre vollständige Bewerbung! Diese senden Sie bitte 
elektronisch unter Angaben des nächstmöglichen Eintrittstermins an: 
Michael.Waury@waury-ft.de.  
Für telefonische Vorabinformationen steht Ihnen Herr Waury  
unter 0355 87841-26 zur Verfügung.  
 

 Selbständige Vertriebsstätigkeit im Innen- 
und Außendienst. 

 
 Sie führen Kundengespräche, erstellen 

Angebote und begleiten die Projekte bis  
zum Vertragsabschluss bzw. Übergabe an 
den Kunden 

 
 Überwachung von Zahlungseingängen, 

Reklamationsmanagement 
 

 Aktualisierung und Pflege der bestehenden 
Kundendatenbank 

 
 

 Erfolgreich abgeschlossene technische und/ 
oder kaufmännische Ausbildung 
 

 Idealerweise 2-3 Jahre Berufserfahrung aus 
dem Bereich Vertrieb 

 

 Selbständige, strukturierte sowie 
eigenverantwortliche Arbeitsweise 

 

 Ausgeprägte Kommunikationsfähigkeit sowie 
technisches Verständnis, Kunden- und 
Serviceorientiertheit  

 

 Freude am Kontakt mit Menschen 
 
 Sehr sicherer Umgang mit dem PC und 

gängigen Anwendungsprogrammen 
 


